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* رعايت پيش نياز بر عهده دانشجويان گرامي مي باشد.

4

برنامه درسي ( چارت)  رشته كارشناسي ارشد مديريت بازرگاني

موسسه آموزش عالي غير دولتي-غيرانتفاعي قشم

* كليه دانشجويان ملزم به گذراندن واحد زبان تخصصي مي باشند.

* كليه دانشجويان به جز رشته مديريت بازرگاني ملزم به گذراندن سيستم هاي اطلاعاتي، مديريت رفتار سازماني و بازاريابي 

بين المللي مي باشند.

* با احتساب واحد پايان نامه، اخذ 34 واحد درسي براي دانشجويان مرتبط و  40 واحد درسي براي دانشجويان غير 
مرتبط الزامي است.
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